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Nordic Buzz-
virksomheder deltog i
august pa Formland-
messen, som blev besggt
af udenlandske indkgbere.
| samarbejde med en
mentor - og via udstilling
af deres produkter - fik
flere af deltagerne blik for,
hvordan de kan arbejde
mere professionelt og
internationalt.

deltagere
gar internationalt
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som alle var beso-
gende pa messen,
der kom pd stan-

den og lagde

om deltager i projektet Nordic Buzz blev smi
S vitksomheder fra hele Norden kledt pd til at

tage neste skridt med deres forretning. For fle-
re af dem kom Nordic Buzz-udstillingen pa Form-
land-messen til at betyde, at en del af deres fokus nu
retter sig mod udlandet. Iblandt dem var smykkede-
signerne FRITHOF+SIIG, som fik 30 nye kontakter
pd messen og tre udenlandske kunder. Ogsa for pro-
duktdesignerne Roon & Rahn beted messen mere
opmarksomhed pé internationale forbindelser.

FRIIHOF+SIIG

FRIIHOF+SIIG har lavet smykker i to ar, og Nordic
Buzz viste sig at dbne op for eksport af virksomhe-
dens varer. Ud af i alt 20 nye kunder, de fik pd mes-
sen, var tre fra Tyskland, én fra England og én fra
Dstrig, og fa uger efter messen har FRIITHOF+SIIG
allerede ekspederet de forste ordrer igennem. Forin-

den havde de ikke kendskab til rekken af nye kunder,

ordrer med det
samme.

"Den engel-
ske kunde er en inte-

rierbutik i Sydengland, som har
bestilt varer tre-fire gange siden messen. Den gstrig-
ske kunde er et gourmet-skihotel, som vil tilbyde
gesterne, at de blandt andet kan kebe smykker.
Og si var der sma tojbutikker fra tre forskellige
steder 1 Tyskland, som ogsé lagde ordrer med det
samme. Nordic Buzz gav os i alt 30 nye kontakter.
Vi var meget optaget pa standen, si derfor kontak-
tede ti af dem os efter messen, men de havde fun-
det os pd Nordic Buzz,” forteller Hanne Sejer fra

FRITHOF+SIIG.

FRIIHOF+SIIG har ogsd fiet guldsmedebutikker
og museumsshops ind som kunder, og forst flere
uger efter messen kunne virksomheden igen folge
med eftersporgslen.



Roon & Rahn

En anden virksomhed pd Nordic Buzz var Roon &
Rahn, som ogsd blev vinderne af den ene Nordic
Buzz Award - en pris, der blev uddelt til to grupper
af deltagere. En for forretningsidé og én for lokal
produktion. Roon & Rahn vandt for bedste for-
retningsidé og har siden messen bevaget sig ud til
flere udenlandske forhandlere end dem, de havde 1

forvejen.

P& messen fik Roon & Rahn besgg af det tyske Stil-
werk, som de ikke kendte forinden. Stilwerk er et
spendende koncept med store indkebscentre i stil
med Magasin, hvor de forhandler varer igennem
butikkerne og online.

P4 messen var der ogsd et par norske gester forbi,
hvoraf den ene var en agent, som de to designere
skal modes med senere pd efterdret.

“Efter Nordic Buzz er vi begyndt at tenke i andre
mdder at komme ud over Danmarks grenser pa, og
vi har eksempelvis fundet ud af, at nogle gavebutik-
ker handler internationalt. Og sd er vi i gang med at
prove at legge eksportopgaver til agenter, sé vi ikke
skal styre s& mange led selv. Desuden har vi kontakte
til en finsk webshop, som vi folger op pa,” forteller
René Hansen fra Roon & Rahn.

OM NORDIC BUZZ

| august summede Formland-messen i Her-
ning af Nordic Buzz; et saerligt forlgb, som
kobler talent og forretningsviden for at stgtte
kreative virksomheder i at skabe vakst. 107

unge virksomheder var seerligt udvalgt til at
udstille p& Nordisk Buzz-omradet.

Nordic Buzz er udviklet af Innovationsnetvaer-
ket Livsstil - Bolig & Beklzaedning

sammen med en raekke danske

og nordiske partnere.




